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Merijn Heyvaert nieuwe Account Manager bij Computer Profile 
 
Breda, 5 november 2007 – Merijn Heyvaert is per 1 september in dienst getreden als 
Account Manager bij Computer Profile, de adressen/informatie leverancier voor de 
ICT-branche. Merijn zal zich in deze functie richten op het onderhouden en 
uitbouwen van bestaande en nieuwe klantrelaties met als doel een verdere groei van 
Computer Profile in de Benelux te realiseren. 
 
Merijn is zijn carriere gestart bij Ingram Micro. Hij was hier drie jaar werkzaam als 
Account Manager. In deze functie was hij verantwoordelijk voor het versterken van 
de bestaande klantrelaties en het uitbouwen van de relaties met nieuwe klanten voor 
medium enterprises.  
 
Merijn Heyvaert: “Deze functie omvat een boeiende mix van account management 
en marketing consultancy, beide vakgebieden die mij erg aanspreken. Computer 
Profile biedt mij de gelegenheid om binnen een professioneel en gedreven team te 
werken met vooraanstaande klanten in de ICT. Het is voor mij een uitdaging deze 
klanten te adviseren over de opbouw en uitwerking van hun database, zodat ze 
zowel in hun sales- als marketingprocessen een solide uitgangsbasis hebben en 
deze op een efficiënte wijze kunnen ontwikkelen.” 
 
Over Computer Profile Benelux 
Computer Profile is een zelfstandige adressen/informatie leverancier voor de ICT-
industrie met vestigingen in Brussel en Breda. Computer Profile beschikt over de Top 
25.000 database met 125.000 contactpersonen van het Benelux bedrijfsleven en 
overheid. Naast adressen en contactpersonen brengt Computer Profile de huidige en 
toekomstige ICT-infrastructuren in kaart. Als initiatiefnemer van de European Market 
Intelligence Group (EMIG) biedt Computer Profile dezelfde informatie van andere 
Europese landen. Daarnaast hebben alle aangesloten organisaties binnen deze 
groep de beschikking over eigen callcenters met native speakers voor leadgeneratie 
campagnes. Meer informatie is te vinden op www.computerprofile.com of www.emi-
group.com. 

 
 

 
 
 
 
 
 
 


